
 

 

  2022מרס  23

  צמיחהמיליארד שקלים,   .41עם מכירות בסך  2021מיטרוðיקס סיימה את שðת  
     %42.6מיליון שקלים, גידול בשיעור של   240.2ורווח ðקי בסך  %30.9בשיעור של 

     –צמיחה משמעותית בכל הטריטוריות המרכזיות 
  באוקיאðיה   %23 - , וצפון אמריקה  %31באירופה,  %34

  %30.8ש״ח, גידול בשיעור של מיליארד  1.19-מכירות רובוטים לבריכות פרטיות הסתכמו לכ

    %18.5בשיעור של  גידול מיליון שקלים,  76.5  -מכירות הרובוטים לבריכות ציבוריות הסתכמו בכ

    %39.3גידול בשיעור של מיליון שקלים,  140.7 -מכירות מוצרי הבטיחות והמוצרים הðלווים הסתכמו ב

ושיעורו מהמכירות   %33.4מיליון ש"ח גידול של  277.7 -הרווח התפעולי הסתכם בכ
  אשתקד  %19.3לעומת  .%719 -עלה ל

  %30.9מיליון שקלים, גידול בשיעור של  333.9 -הסתכם בכ EBITDA -ה

  %42.6מיליון שקלים, גידול בשיעור של  240.2 -הרווח הðקי הסתכם בכ

ðכון  2022רובוטים לבריכות פרטיות ברבעון הראשון של של לאספקה  צבר ההזמðות  
  %68 -כמיליון שקלים, גידול בשיעור של   456  -ל הסתכם 2021.12.31ליום 

  בהשוואה לצבר בתקופה המקבילה אשתקד

ד ידðבצירוף לדיבו, מיליון שקלים  60 דירקטוריון החליט על חלוקת דיבידðד בסך ה
מיליון    135,חילקה החברה סך של  2021שקלים שחולק בספטמבר   מיליון 75בסך 

  2021שðת בגין רווחי  שקלים 

המתבסס בעיקרו  , 2022 בהכðסות שðת 17%מעל  החברה צופה צמיחה בשיעור של

ומעדכðת כלפי מעלה את היעדים  על גידול בתחום הרובוטים לðיקוי בריכות פרטיות 

מיליארד ש"ח, ושיעור רווחיות  2.5מכירות בסך   - 2025ארוכי הטווח לשðת 

  . 20%עד  17%תפעולית בטווח של 

  

  



 

 

  

  

ðוספת של תוצאות מצויðות הðשעðות על ביקושים אðו מסכמים שðה    :ןהדירקטוריו  ריוðתן בשיא, יו"

גבוהים למוצרי החברה, יישום מוצלח של האסטרטגיה, מחויבות העובדים, ויכולות ביצוע יוצאת הדופן 

  של ההðהלה. 

הðהלת החברה הציגה לדירקטוריון בחיðה מקיפה של חלופות להגדלת כושר הייצור של החברה על מðת 

שצפוי להתחיל  ,אתר יצור שלישי בישראלהקמת על  יקוש למוצרי החברה, והתקבלה החלטהלעמוד בב

על האפשרות במיוחד  גאים ושמחים  אך אðו  יעילה והכלכלית ביותר,  . החלטה זו היא ה2024לפעול בשðת  

  מקומות עבודה בפריפריה בעתיד.  תמאולייצר עוד כמה 

בשðת   לשðת  2021לðוכח הצמיחה הגבוהה שהושגה  והצפי  אðחðו מעדכðים את  2022,  ארוכי   םיעדי ה, 

 17%מיליארד ש"ח, ושיעור רווחיות תפעולית בטווח של    2.5מכירות בסך    -  2025הטווח שהצבðו לשðת  

 . 20%עד 

שðה ðוספת של ביקושים יוצאי דופן בתעשיית הבריכות, לצד   היתה  2021: שðת  ל"מðכשרון גולדðברג,  

  אתגרים תפעוליים משמעותיים בðיהול שרשרת האספקה. 

מðתח השוק העולמי   48%, ומחזיקה כ  חיהתחום הרובוטים לבריכות שðיקס ממשיכה להוביל את  מיטרו

פרטיו שיחה  העולמי  ת.  לבריכות  הרובוטים  בשוק  של   מקבלתהצמיחה  השוק  בðתח  בעלייה  ביטוי 

ðתח השוק של הרובוטים בשוק ðיקוי הבריכות ו,  טכðולוגיה הרובוטית על חשבון שיטות ðיקוי אחרותה

  .19% -עלה ל

בארץ    הושגו הודות למחויבות של כלל עובדי החברה, ומשקפות מכירות מעל הצפי  2021שðת  תוצאות  

  .  בפרטושרשרת האספקה הגלובאלית התפעול , , ועובדי הייצורובעולם

השווקים בכל  העצום  הפוטðציאל  את  למצות  מðת  על  בðחישות  לפעול  ממשיכה  כולל  החברה  בשוק , 

. צמיחה זו ðשעðת על שיתופי פעולה מצויðים, הרחבת במוðחי דולר  40%  -האמריקאי שבו צמחðו השðה ב

  הðוכחות והפעילות במדיðות רצועת השמש והיכולות שבðיðו בערוץ האון ליין.   

החברה משקיעה בהרחבה ובאוטומציה של מערכי הייצור והתפעול על מðת להגדיל את הקיבולת ואת 

הכפלðו את שטחי הייצור   2021ת  כך שתתמוך בהמשך הצמיחה. במהלך שð  , האפקטיביות התפעולית

דלתון באתר  כולל  והמחסðים  אðחðו הפעלת  ,  האחרון.   הרבעון  במהלך  בהרצה  שהיה  חדש  ייצור  קו 

וההון האðושי שיתמכו בהרחבת היכולות בתחום השיווק   מערכות המידעממשיכים להשקיע בתשתיות  

לðיטור   Insightי הפיתוח של מערכת ה  , מימוש מפת הדרכים לרובוטים העתידיים, ומאמציהדיגיטל

בשילוב תביא  אשר  הבריכה  מי  של  משמעותיות    תחום  ובקרה  ערך  והצעות  פתרוðות  הרובוטים 

  ללקוחותיðו.

את   ביקושים    2022פתחðו  הבריכות    ðאיםעם  שוק  הסגמðט הציבורי של  פרטיות,  לבריכות  לרובוטים 

  .בהכðסות החברה 17% -צמיחה גבוהה מהוא ל 2022הצפי לשðת מתאושש, ובסך הכול 

  



 

 

  -  2021שðת  לתוצאות הפעילות 

  מיליון ש"ח אשתקד.  1,076.9מיליון ש"ח, לעומת  1,409.4 -שהסתכמו בכ במכירות 30.9%גידול בשיעור של 

פרטיותהכðסות החברה ממכירות   לבריכות  ב  הרובוטים  של    1,192.1  -הסתכמו  גידול בשיעור  לעומת   %30.8מיליון ש"ח, 

בביתאשתקד.   להישאר  השווקים  בכל  לרבים מבעלי הבריכות  גרם  הקורוðה  בבריכות ו  משבר  השימוש  היקף  את  להגדיל 

קצב ולבכל הטריטוריות המרכזיות,  אלה  ביקוש מוגבר לרובוטים  בדה זו גרמה ל, עובתקופה  הוהצורך בתחזוקה שלהן על

  . צמיחה מואץ במכירות האון ליין

משבר הקורוðה שהביא לסגירה .  %18.5של    עלייהיליון ש"ח,  מ  76.5  -הסתכמו בכ  במגזר הבריכות הציבוריותמכירות החברה  

וכתוצאה מכך ðפגעו החל מרבעון   ,התקהלות שהוטלו במקומות שוðים בעולםמסויימת של עðף המלוðאות והספא בשל מגבלות  

חלה התאוששות מסויימת בעיקר בעðף המלוðאות    2021מכירות החברה למגזר זה. ברבעון השלישי והרביעי של שðת    2020שðי  

  .  2021המגזר במחצית השðייה של במכירות  35.3%לגידול של  וזו תרמה   ,בארה"ב

לבריכותממוצרהכðסות   ðלווים  ומוצרים  בטיחות  בכ  י  של    140.7-הסתכמו  בשיעור  גידול  ש"ח,  בהשוואה    %39.3מיליון 

שאוחדה לראשוðה ברבעון השלישי אשתקד,   בתחום המוצרים הðלווים  BFמתרומת מכירות חברת  הגידול ðובע  אשתקד.  ל

  מוצרים לטיפול במים.הוכן מעלייה במכירות הכיסויים האוטומטיים ו

  מהמכירות. 44%מיליון שקלים, המהווים  618.9 -והסתכמו ל  )מטבע מקומיבמוðחי  35%( 34% -צמחו ב באירופההמכירות 

  מהמכירות.  41%מיליון שקלים, המהווים  574.1 -והסתכמו ל) דולרבמוðחי  40%( 31% -צמחו ב בצפון אמריקההמכירות 

  מהמכירות.   11%מיליון שקלים, המהווים    157.5    -והסתכמו לבמוðחי מטבע מקומי)    23%(  23%  -צמחו ב  באוקיאðיההמכירות  

  מהמכירות.   4%מיליון שקלים, המהווים  58.8והסתכמו לסך של  18%צמחו בשיעור של  לםו בשאר העהמכירות 

מיליון ש"ח במכירות,   30  -אשתקד מסתכמת בקיטון של כלהשפעת השיðויים בשע"ח של המטבעות על המכירות בהשוואה  

  . אל מול השקל 4.5%-כשל ממוצע  בשיעור האמריקאי  החלשות הדולרמבעיקר כתוצאה 

שיעור הרווח הגולמי הגיע לרמה של לעומת אשתקד.    31.4%מיליון ש"ח, גידול בשיעור של    593.2  -הסתכם ב  הרווח הגולמי

 ובðוסף ,  2021לעוðת    ,עליית המחירים ללקוחות. הרווחיות הגולמית הושפעה בעיקרה מאשתקד  41.9%  -בהשוואה ל   42.1%

העלייה במחירי  אלה קוזזו בעיקר כתוצאה מהשפעות  ביתרוðות לגודל בייצור,    תרמה וðתðה ביטוי גםהעלייה החדה במכירות  

 . (בחלקן לאור התאמות תðאי העבודה להשלכות משבר הקורוðה) חומרי הגלם, ועלייה בהוצאות העבודה

אות ðובע עיקר הגידול בהוצלעומת אשתקד.    43.6%מיליון ש"ח, גידול בשיעור של    46.6  -לכהסתכמו    הוצאות מחקר ופיתוח

פיתוח תחום הðיטור, , ומשך הפיתוח של קווי רובוטים חדשיםלצורך תמיכה בה  מגיוס כ"א למחלקות הפיתוח, ובקרת האיכות

  מיליון ש"ח אשתקד.  10.4 -בהשוואה ל  מיליון ש"ח 13 -הבקרה והטיפול במי הבריכה שהסתכמו בתקופה בכ

לעומת אשתקד. העלייה ðובעת בעיקר בשל תוספת כוח    28%גידול של    מיליון ש"ח  155.4  -הסתכמו לכהוצאות מכירה ושיווק  

  . אדם במרבית הטריטוריות, עליית הוצאות שילוח ללקוחות ועלויות שיווק דיגיטלי

  מהמכירות אשתקד.  11.3%לעומת  11%שיעור הוצאות המכירה והשיווק מהמכירות ירד לרמה של יחד עם זאת, 

עיקר הגידול מיוחס לעלייה בכח מיליון ש"ח.    24-, עלייה של כש"ח  מיליון  113.5  -הסתכמו לסך של כ  וכלליותהוצאות הðהלה  

אדם במחלקות ההðהלה ובעיקר בתחום מערכות מידע בשל הגידול המואץ בפעילות החברה וכן לטובת תמיכה באסטרטגיית 

וכן 2020-בעלות אירועי חברה (אשר צומצמו מאוד ב  ", הוצאות פרישה למðכ"ל היוצא, עלייה2025החברה "מיטרוðיקס    (

  הוצאות כלליות המושפעות מהגידול בפעילות (כגון: מסים מקומיים ופחת). 

  מהמכירות אשתקד.   22.6%של לעומת  22.4%סך הוצאות התפעול בתקופה ירדו לרמה 

לעומת אשתקד. שיעור הרווחיות התפעוליות   33.4%מיליון ש"ח, גידול בשיעור של    277.7  -הסתכם לסך של כ  הרווח התפעולי

  מהמכירות אשתקד.   19.3%לעומת  19.7%עלה לרמה של  

  . 19.8%ושיעורו מהמכירות עלה לרמה של  36.8%בðטרול השפעת המטבעות הרווח התפעולי צמח בשיעור של 

  .  30.9%מיליון ש"ח, גידול בשיעור של  333.9 -הסתכם לסך של כ EBITDA -ה



 

 

ðרשמו   2021מיליון ש"ח אשתקד. בשðת    13.4הוצאות מימון בסך  למיליון ש"ח, בהשוואה    4.2  -הסתכמו לכ  המימון   הכðסות

מיליון ש"ח אשר קוזזו בעיקר על ידי הוצאות הפרשי שער בסך כ   33.9-במטבע חוץ בסך כגידור הכðסות מימון בגין עסקאות 

ðרשמו בעיקר הוצאות בגין עסקאות במטבע בה    2020זאת בהשוואה לשðת  ון ש"ח והוצאות ריבית ועמלות בקבוצה.  מילי  21.8-

  מיליון ש"ח וכן הוצאות ריבית ועמלות בקבוצה. 3.5חוץ בסך 

  בהשוואה   14.8%-מ  עלהלעומת אשתקד. המס האפקטיבי    57.8%  -מיליון ש"ח גידול של כ  41.6  -הסתכמו בכ  מסים על הכðסה

משיðוי אשתקד.    13.5%-ל אשתקד,  שðרשמו  קודמות  שðים  בגין  מסים  מהכðסות  ðובעת  האפקטיבי  המס  בשיעור  העלייה 

, לחוק עידוד השקעות הון. כמו כן  74לאור תיקון    2021בתמהיל הרווחים ומהפרשה למס בגין דיבידðד שהוכרז באוגוסט  

    יזרעאל כאזור פיתוח א'.אזור התעשייה הרביעי בגין ההכרה ב מיליון ש"ח ברבעון 8- החברה רשמה הטבת מס של כ

  . 42.6%מיליון ש"ח, גידול בשיעור של   240.2 -כהסתכם ב ðקיהרווח ה

בכ  התזרים התפעולי מפעילות שוטפת ל ,  ש"חמיליון    132  -הסתכם  ðובעת ,  מיליון שקל אשתקד  245  -בהשוואה  הירידה 

    במלאים, אשר קיזזו את הגידול ברווחי החברה.בעיקרה מצורך החברה להצטייד 

    )49.4%מיליון שקלים במכירות ( 332.5, ומימן גידול של מיליון שקלים 164.2 -ל עלה ההון החוזר התפעולי

  ובע בעיקר מעלייה בפעילות    ביתרת המלאי)  62%מיליון ש"ח (  203.4  -גידול של כð והחלטה שקבלה החברה  אשר

על רכישה מוקדמת יותר של רכיבים וחומרי גלם על מðת להבטיח אספקה ולשמר  ,  שרשרת האספקהלðוכח אתגרי  

את הרצף בפעילות הייצור ככל הðיתן. כתוצאה מכך, חל גידול ðיכר בערך מלאי חומרי הגלם. כמו כן חלה עלייה  

בתחילת הע למכירות מוקדמות  להיערך  על מðת  לחברות הבת  כדור צפוðי במלאי תוצ"ג שðבע משילוח  בחצי  וðה 

ימים בממוצע שðתי    177  -בתקופה דומים ומסתכמים להשðתיים  ימי המלאי הממוצעים  .  2022ברבעון הראשון של  

  ימים בתקופה המקבילה אשתקד.  178 -בהשוואה ל

 ובע מעלייה במכירות בסך כ. ביתרת הלקוחותמיליון ש"ח  33.9  -גידול של כðי של  מיליון ש"ח ברבעון הרביע 48.4-ה

ימים    71ימים לעומת    65 -. ימי הלקוחות קטðו ומסתכמים בממוצע שðתי ל2020בהשוואה לרבעון הרביעי של    2021

 בשðה קודמת.

 כ של  ש"ח    42.7  -גידול  לקבל הðובע    החייביםביתרת  מיליון  המע"מ  ביתרות  לספקים,  במקדמות  מעליה  בעיקר 

 . 2021בדצמבר,    31מהותית של שערי האירו והדולר האוסטרלי, ליום  ומעלייה בשערוך עסקאות מט"ח, לאור ירידה  

   ובעת מעלייה בהיקפי הפעילות והמלאי.    91.6של    ביתרת ספקיםעלייהðומסתכמים   עלוימי הספקים  מיליון ש"ח ה

 ימים אשתקד.  72 -ימים בהשוואה ל 83 -בממוצע שðתי ל

   מיליון ש"ח אשתקד. 78.7 -מיליון ש"ח לעומת כ 108.6 -הסתכם בכ ימש את החברה ששתזרים ההשקעות 

, קוו ייצור חדש ביזרעאל ודלתון  הכוללים הרחבת שטחי הייצור והתפעול באתרי הייצור ביצעה השקעות,  החברה    2021בשðת  

  . מיליון ש"ח אשתקד 33.8 -מיליון ש"ח בהשוואה ל 39.6 בסך והיוון של ðכסים בלתי מוחשיים בדלתון, 

סכומים אשר ן שקלים,  מיליו  100-צופה החברה כי תמשיך להשקיע בעלויות פיתוח בישראל בהיקף מוערך של כ  2022בשðת  

החברה   מי הבריכה  בתחום הðיטור והבקרה של    .בחלקם יזקפו לדוח רווח והפסד ובחלקם האחר ירשמו כðכס בלתי מוחשי

השקעות   ש"חמיליון    19-הוצאות מו"פ ðטו וכ  ש"חמיליון    19- על סך של כ  2022צופה כי עלויות תחום זה תעמודðה בשðת  

  .כדי המשך השגת התקדמות ðיכרת-ועלויות מהווðות (לא כולל רכישות ומיזוגים), תוך

  המאזן. מסך  38%מיליון ש"ח, המהווים  547 -כל 31.12.2021 יוםב הסתכםהמיוחס לבעלי המðיות של החברה  ההון העצמי

  -----------------------------------------------------------------------------------------------------  

  לפרטים ðוספים:
  , מðהל קשרי משקיעים עמירם ברכה
052-3027069    

ir.co.il-amiram@bsg  


